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Sobre Valoracion Vivienda

Valoracién Vivienda nace en agosto de 2024 como una iniciativa
impulsada por Hanok Agency, tras anos trabajando con inmobiliarias
de toda Espana.

Durante ese tiempo detectamos un problema estructural en el
sector: la captacion de propietarios era cada vez mas costosa y
competitiva debido al dominio de los grandes portales inmobiliarios.

Estaba claro que el sector necesitaba una alternativa estratégica.
Fué entonces cuando creamos una plataforma nacional de
valoracion gratuita que capta propietarios en la fase previa a la
venta, cuando aun estan informandose y no han publicado su
vivienda. Asi, ayudamos a las agencias inmobiliarias a contactar
primero, reducir el coste de captacion y trabajar leads con mayor
predisposicidon y menor resistencia.

Valoracion Vivienda no es un portal ni una agencia.
Es la oportunidad de captar antes que el mercado.



Recorrido del propietario
antes de publicar su vivienda.

Antes de publicar, el propietario pasa por una fase de analisis silencioso.
Ese es el momento de mayor oportunidad.

&7

Publicacion vivienda

En el modelo tradicional, muchos propietarios

@ llegan directamente aqui: Publican en portales

.. gba como Idealista o Fotocasa para intentar vender

Fase de exploraCIOI‘l Valoracion = por su cuenta, reciben mdltiples llamadas,
. . Vivienda S generan resistencia a comisiones.
El propietario empieza a plantearse la
posibilidad de vender. Aqui es donde actua
AUn no ha tomado una decision. Valoracién Vivienda y . s
Busca informacién general sobre Fase de decision
mercado, precios y situacion actual. 5 . L i X L
i Tras recibir informacion, el propietario toma posicién:

¢vender ahora? jesperar? jconsultar con una agencia?
Si la primera interaccién ha sido positiva, la agencia que
contacta primero parte con ventaja.

Fase de valoracion

El propietario necesita una referencia concreta.
Busca una estimacion orientativa antes de decidir. Quiere datos y
orientacién, no quiere compromiso.



El letari t El usuario accede a la plataforma buscando
propietario entra en una estimacion orientativa antes de tomar la
el valorador de VV decision de vender.

Nuestro formulario esta construido para
. obtener informacién cualitativa relevante
Rellena el formulario sobre el inmueble: ubicacién, tipo de

vivienda, m?, estado de conservacion, etc.

V 4 a
ccomo funciona
[ Y 4
Valoracion
[ ] - a na
Vivienda? et e o e,

Se genera elinforme propietario recibe valor real desde el primer
momento, lo que facilita la decisién.

Compartimos cada lead con hasta 3 agencias colaboradoras
por zona. Cada agencia recibe:

Asignamos el lead a las . Datos de contacto. el inmuch)
agencias colaboradoras INTorme de valoracion del inmueble.

No es una llamada en frio al 100%. Es un contacto con
informacién y punto de partida.



Nuestra propuesta de valor

Propietario: Aportar la maxima informacion de
forma gratuita ante la importante decision de
vender una vivienda.

Inmobiliaria: Ofrecer una solucion de calidad
para captacion cualificada de nuevos propietarios.




.Queé recibes?

El mas completo del | | ‘ Mha —
mercado para el vendedor —
de forma gratuita

Utilizamos 13 fuentes distintas de data
(publica y privada) para ofrecer una
informacion precisa para ayudar a la venta.




v
cQueé datos |

incluye el
Informe 2.0?

Datos del inmueble

Valoracién del alquiler y venta
Viviendas similares en alquiler y venta
Datos de servicios

Datos demograficos de la zona




Qualified Lead by:
“+—lANOKDATA. -

Unidad de negocio basada en data e IA orientada a captacion
inmobiliaria a través de canales propios que garantiza



5.2% rentabilidad bruta

254.000€

3 importantes
beneficios para
agentes inmobiliarios

Accede a viviendas antes de que se publiquen al
mercado




FAQ Blog Precios porciudad v Area agentes inmobiliarios

Valora tu vivienda

Dinos para qué quieres la valoracién de tu inmuebleyte Sl |
daremos un informe personalizado y adaptado a tus '

254.000€

o +as%voy

¢Cuanto vale mi casa?

necesidades:
Superficie en metros cuadrados (m2)
Deshzs
&8 Vender '™ Comprar A Poner en alquiler @ Informarme ®
: {oulntosdénitorios tane? 57 % de las viviendas en Madrid fienen un valor de
% g {0 = 20 3 TuE © ventasuperior alatuya
E i i -
ustcSBaRS? Lasmés baratas Precios medios Las rés caras
ok 1,979 €m’ 2,857 €/m’ 4,420 €’
Estado general del inmueble
&

B ) PR e
->Leads con mas datos de la propiedad ST
Compartimos el informe de valoracion con la inmobiliaria =




Lead + Valoracién de Vivienda para
Mayor detalle de la propiedad

@ YF FAQ Precios por ciudad v

©

Area agentes inmobiliarios

:

Nueva ley de vivienda en Cataluna:
:Como afecta al resto de Espafay
qué cambia para inquilinos y
propietarios?

Nueva Normativa Europea sobre
calderas de gas: ;Qué cambiay
cudles son las alternativas?

Como incrementar el valor de mi
vivienda, 4 tips para conseguirlo

=>Leads mas economicos
Nuestro know how en content + SEO aplicado



Estrategia SEO

Presencia destacada en buscadores: mas de 12.000 clics y 700.000
impresiones en 8 meses en un entorno altamente competitivo

Keyword Position Traffic % = Volume KD % URL
) cuanto vale micasa B9 G 4 17.20 2.9K 45 valoracionvivienda.com/ ('
(® valoracion vivienda £ ™5 5.21 1.3K SO @ \valoracionvivienda.com/

(*) simulador tasacion 10 4.75 2.4K
gratuita £

41 valoracionvivienda.com/ '

[ Clics totales [¥) Impresiones total... (] CTR medio [] Posicion media L Cadadia «
i (0)
292mil XAV 14% 19,1 |
@ @ @ @
Clics Impresiones
12 mil
8 mil
4 mil
0
1/11/24 16/12/24 30/1/25 16/3/25 30/4/25 14/6/25 29/7/25 12/9/25 27/10/25 11/12/25 25/1/26



Estrategia SEO

Visibilidad estratégica: Valoracionvivienda.com alcanza la primera pagina de
Google frente a los lideres del sector inmobiliario

Goaogle

cuanto vae m caga b L I )

Patrocinado

ideaiats
hetosiwwnecesiza com

Valora tu casa gratis - Simulador tasacion inmuebles
Quieres saber cudnto vale tu casa’ Calolald grabs buscando & direccidn de u nmuetie

o

iq ‘doaeia
1 A Al 00m § WeoTacion-Ce-benusties |

i Cuanto vale tu casa? Simuladar de tasacién de viviendas
30 may 2024 — Con wealista puedes caicular el precio de una vivienda o de cualqueer o inmuebic
(ya ses casa, piso, chalel, elc ) grabs, y =sfimar as! su

Madnd Baroslora Vserca Aicarre

’ Fotocaza
G et Iivwwictocass =5 | tasscicrvonire |

Simulador de Tasacion de Vivienda Online
En Fotceasa podris taser tu vivienda anbine y ain 0oete para conocer 15 valorason ¢ 1u £3as3 on
cueston ce manitos

Mas preguntas ¢

& Codmo puedo saber el vaior que tiens mi casa? NS
¢36mo pueda saber el valor aproximado de mi casa? ~
(Como puedo ver & valor de mi casa? ~
, Como saber el valor de una casa? ~

Sugerencies

cia - aRator-rusnia §

Tasacion de vivienda - Valoracion de inmuebles online
Con Vaiorn, puedes hacer la tasacion de fu vivienda, ferer el catastro witual y hocer la valoraciin de
cualgquies nrmustie de forma onlne. Enira g calcula

o vatoraclonvivienda com
heps taicrdionviinda com §
Valoracion Vivienda: jCuanto vale mi casa? | Simulador de
Calcula el precio de i casa gratia, sin dener que resurm 2 un tasadce Conmgue un informe presiso y
gratuito en solo 2 min de cuslquies Fmmusble

Google

valoracion vivierda

Comunidad de Madeid |

maand - ay H

Valorzcion de bienes inmuebles urbanos y risticos

El valcr de rafarencia do un Inmuebls 25 una de jas o8 U
calastral El valor de referencia mo superara el valor de

Housfy

Hts/rousfy.com » .. + Viender Fiscs ; Yalorscion Pec §

Valoracion de inmuebles en Madrid online y gratuita

Saber In vhizGon exacka del mmuckis. Ioa melos cuadrados con les que cusnta, e ndmero de
estancias. au 0 au ectado d on. Pre i

kutabank es

Fos (e Matabank &  hipoeess : saloGriie . |
Conoce el valor de |a vivienda que te interesa | Kutxabank
Te enviamos gratie un informe d2 valoracion de la vivienda que ta intaresa. tanto = qrieres
comprar como vender casa Consgue tu esfimacion

\‘// Valoracicn s
" rewsivewacmoones

Valoracion.es: Descubre cuanto vale tu casa GRATIS - Tu ...
$e pucde obtener un vakor aproximado de una vivienda gratis y de mancra mmediata, mediante ¢f
motor Ce 1asacion dispeniie en vaoracion es.

mareas Conmcto

60 én oe Emprazaz

& valoracionwvienda.com
oz /Asioracondvenca tom
Valoracién Vivienda: ¢ Cuénto vale mi casa? | Simulador de
Colcula e precio de fu casa grafis, sin kener que recuric 2 un brsador. Consigue n informe preciso y
graturto en sekd 2 min de cuaiquicr inmuchic.

Pracc vivends 2025 Top 10 d= siudades maz caras.. Blog Bameicra

Mas preguntas

<Como puedo saber 2l valor actual de mi vivienda? v
£ Como puedo saber el valor actual de mi casa? v
& Donde pueda ver ei valcr da una vivienda? v



Area agentes inmobiliarios

FAQ Blog

Estrategia SEO
Abaratar costes de captacion
Precios por ciudad v

Lead + Valoracion de Vivienda para
Mayor detalle de la propiedad
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->Leads cualificados
Hacemos una comprobacion del teléfono de contacto via

SMS.



Integracion CRM

Integracion directa con CRM comerciales o entrega
inmediata por email

Campaign

L1 i€~ &
(O] 0 {




Paquetes de
Leads

Accede a viviendas antes de
que se publiquen al mercado




Paquete de 30 Leads*

Segmentacion geografica SlI
Lead nurturing completado SlI
Cualificacion via DOI SMS (PIN) Sl
Fase del lead Interesado en valorar vivienda para
vender
Formulario completo + informe 2.0 generado ~ SI
Lead Scoring interno A
Consentimiento de ser contactados SlI

NO, los compartimos con hasta 3
inmobiliarias

Han sido utilizados en campanas anteriores NO

Captacion continua:

Hot Leads recién captados

S|, pUEdeS anadir hasta 2 filtros por
; filtrar ?
¢Se pueden Itrar los leads? t lel i

Coste Unitario (CPL)" e

* La eleccion del paquete estd condicionada a la densidad de poblacion de los cédigos postales en los que opera cada
agencia. Si los CP en los que se opera se encuentran por debajo de 250K de poblacién, recomendamos el paquete de 20 leads.

Exclusividad de los Leads

Tipologia de leads

** El coste unitario del lead (CPL) viene determinado por los costes de captacion y complejidad de adquisicion del lead para la
zona geogrdfica deseada. Como especialistas en real estate y tras ejecutar multiples camparias podemos asegurar que estos
CPL son inferiores a lo que consiguen nuestros clientes con camparias de captacion propia.



Paquete de 20 Leads*

Segmentacion geografica SlI
Lead nurturing completado SlI
Cualificacion via DOI SMS (PIN) Sl
Fase del lead Interesado en valorar vivienda para
vender
Formulario completo + informe 2.0 generado ~ SI
Lead Scoring interno A
Consentimiento de ser contactados SlI

NO, los compartimos con hasta 3
inmobiliarias

Han sido utilizados en campanas anteriores NO

Captacion continua:

Hot Leads recién captados

S|, pUEdeS anadir hasta 2 filtros por
; filtrar ?
¢Se pueden Itrar los leads? t lel i

Coste Unitario (CPL)" soe

* La eleccion del paquete estd condicionada a la densidad de poblacién de los cédigos postales en los que opera cada agencia.
Silos CP en los que se opera se encuentran por debajo de 250K de poblacion, recomendamos el paquete de 20 leads.

Exclusividad de los Leads

Tipologia de leads

** El coste unitario del lead (CPL) viene determinado por los costes de captacion y complejidad de adquisicion del lead para la
zona geogrdfica deseada. Como especialistas en real estate y tras ejecutar multiples camparias podemos asegurar que estos
CPL son inferiores a lo que consiguen nuestros clientes con camparias de captacion propia.



Cancelar LEADS

En Valoracién Vivienda trabajamos en
constante colaboracién con nuestras
agencias asociadas. Escuchamos sus

necesidades, analizamos sus
procesos y evolucionamos el servicio
para que sea cada vez mas eficiente
y rentable. Por ello, tras varias
solicitudes, hemos incorporado una
nueva opcion dentro de nuestros
paquetes: la posibilidad de cancelar
leads servidos cuando, tras varios
intentos reales y demostrables de
contacto, no se haya logrado
establecer comunicacién con el
propietario.

Nuestro objetivo es claro: que cada

lead entregado tenga una
oportunidad real de convertirse en
negocio.

¢En qué casos de puede
cancelar un lead?

Imposibilidad real de
contacto

Si has intentado contactar al
lead en las primeras 12 horas
tras su recepcion y no lo has
conseguido.

Se requiere aportar pruebas de

haberlo contactado por varias
vias y entre 5 - 7 intentos.

2

%

Datos de contacto
incorrectos

El lead podrd revisarse v, si
procede, sustituirse, en los
siguientes casos:

« Teléfono inexistente o
erroneo,

« Email invalido.

+ Datos manifiestamente
falsos,

e Se trata de un profesional
inmobiliario

9.

a0,

Inmueble fuera de la
zona asignada

Si por error el inmueble no
corresponde al drea
contratada por la agencia.

¢EN QUE CASOS
NO APLICA?

o

No se consideraran
cancelables los leads
cuando:

« El propietario decide no vender.

« El propietario quiere esperar.

« El propietario ya esta hablando con
otra agencia,

* No se consigue exclusiva.

« El precio solicitado no encaja con la
estrategia comercial.

El objetivo de la cancelacion es cubrir
unicamente los casos de imposibilidad
real de contacto, no el resultado
comercial posterior.

* El plazo para solicitar la cancelacion de leads sera de hasta 15 dias naturales después de la recepcion del lead sobre el que se quiera solicitar la cancelacion.

** Cada envio de formulario debe corresponderse con la solicitud de cancelacién de un Unico lead. Pueden hacerse tantos envios de formularios como se desee.



¢cComo generamos trafico para obtener nuestros LEADS?

PLATAFORMAS DE

CONTROL DEL Nuestro objetivo es generar
COMPRA DE TRAFICO

LEAD leads de mayor calidad,
captados en fases

tempranas del proceso de
decision, cuando la decision
WDATA —~— ActiveCampaign > aun no esta tomada, para
que podais trabajarlos de
forma mas eficiente y con
Meta menor esfuerzo comercial.

ACTIVOS PROPIOS

‘ Google TikTok
)y Ads for Business

Ads A través de nuestras propias
fuentes de datos,

) ) . identif t
En Hanok gestionamos Unidad especializada \dentificamos y atraemos

N ) Centralizamos los leads en perfiles cualificados,
campanas a riesgo: dentro de Hanok para ActiveCampaian. donde posicionando a nuestros
invertimos en trafico con conseguir data paign, dc clientes como referentes del

¢ in0 de Paid controlamos su origen, sector mediante la
nges ro equipo de rai comportamiento y publicacién de contenido de
Media y solo cobramos por evolucién alto valor e interés real para su

lead cualificado publico objetivo.

Ty




Videos y anuncios utilizados en nuestras publicidades ﬁ



https://docs.google.com/file/d/155khTyKtDKMT71T3d64yc8Wd0cLYKOno/preview
https://docs.google.com/file/d/1w4ikfl8dioKAAz-wWCGtBYntjaDU18n0/preview

Videos y anuncios utilizados en nuestras publicidades _ﬁ

Valoracion
Vivienda

Valoracion

Vivienda TE AYUDAMOS A

VENDER TU CASA

Obtén una valoracion profesional en minutos

REALIZAR VALORA!

-y

En valoracionvivienda.com te
recomendamos la mejor agencia para
un éxito garantizado.

REALIZAR
VALORACION
Solo en Madrid hay mas de 2000

inmobiliarias
:Como elegir la que mejor se adapta a ti?

Registrate y recibe un Unico email con nuestra mejor
recomendacién.
Td eliges si quleres que se pongan en contacto Contigo

12 0% . 55 10X
2 430.000¢ 3

Valoracion de mi Vivienda | Valoracion de
Inmuebles | Te Ayudamos a Vender Bien

Valoracion de mi Vivienda | Valoracion de
inmuebles | Te Ayudamos a Vender

10,0008

valoracionvivienda.com/Valencia/Online

Valoracidn de vivienda con Ay Data. Nos
conectamos ai Catastro para un informe completo
Elige |la mejor inmobiliana y vende rapido con las

mejores Garantias. Herramienta Gratuits

Valoracion de Inmuedles

Comparador Gratuito

valoracionvivienda.com/ValoraGratis/T...

Valoracion de vivienda con Ay Data, Nos
conectamos al Catastro para un informe completo
Elige la mejor inmobiliaria y vende rapido con ias
mejores Garantias. Heramienta Gratuita
Valoracion de Inmuebles

Comparador Gratuito




Por qué elegir Valoracion Vivienda?

En Valoracién Vivienda nos especializamos en generar leads cualificados con datos verificados de

propietarios que realmente quieren vender su propiedad, o estan considerando hacerlo.

@

Leads cualificados

Cada lead incluye nombre, email, teléfono
verificado y ha mostrado interés activo por
vender su propiedad

O,

Leads con menor recorrido

Hemos detectado que nuestros leads se
suelen cerrar en 94-98 dias, en
comparacion con los leads de los portales,
que se cierran en torno a los 150 dias

O,

Mayor detalle de la propiedad

Compartimos el informe de valoracién de la
vivienda con la inmobiliaria. Te entregamos
los Leads con datos adicionales sobre la
propiedad facilitandote el trabajo.

O,

Sin caducidad

Nuestros paquetes de leads no caducan, Solo
pagas por lead. Sin suscripciones mensuales ni
permanencias de ningun tipo. La campana se
mantiene activa hasta que lleguemos al nimero
acordado o quieras cancelar el servicio.

®

Entrega inmediata y cancelacion

Recibe cada lead al instante via email o en tu

CRM para contactar mientras el interés esta

activo. En el caso de no poder contactar con
el lead existe la posibilidad de anularlo

O,

Leads enriquecidos

Filtramos por ubicacion, tamafno de
poblacidn, valoracién del inmueble, estado
del inmueble, y perfil especifico de tu cliente
ideal (hasta 2 filtros por paquete de leads)




Todo nuestro equipo implicado

en un A

ecosistema de trabajo al L0

servicio del éxito inmobiliario
o

En Hanok entendemos que una captacion efectiva no se basa solo en

generar leads, sino en trabajar juntos hacia un objetivo comun.

Por eso, Valoracionvivienda.com no es solo una herramienta, sino un (
equipo completo integrado por especialistas en:

Yolanda Ciudad
SR

. Direccidn estratégica | #» Comunicacién | @ Paid Media | “4 SEO o~
/. CRM & Automatizacion | 4% Produccion técnica | ¥ Comercial

Nos integramos como si fuéramos parte de tu inmobiliaria,
acompafandote en todo el proceso y adaptandonos a tus tiempos, tu
equipo y tu mercado.

Said Sel-fam

=]

Ya hemos conseguido campafias always on con muchas agencias
lideres, y queremos que la tuya sea uno de los préximos casos de
éxito que construimos juntos.

Marta Bouza Carlos Garcla Alejandro Antoranz

o (2]


http://valoracionvivienda.com

Qualified Leads by Hanok Data
ofrece leads de propietarios a
precios de captacion inferiores al
mercado y mayor cualificacion. 4
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Monica Fuertes
Valoracién monica@hanokagency.com
Vivienda +34 62317 23 01
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